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	Wer Erfolg hat, hat Spaß






Experte
Über 15 Jahre Vertriebscoach und mehr als 5000 Verkäufer trainiert. Nur wer selbst brennt, kann in anderen Feuer entfachen!








Motivator
Motivation wird in meinen Seminaren nicht nur groß geschrieben, sondern auch gelebt. Denn nur motivierte Menschen bringen besondere Leistungen.








Vorträge
Pure Motivation und Begeisterung. Zwei Funken, die sofort auf die Zuhörer überspringen.









Vincenzo D’Amato



„Motivation beginnt im Kopf. Verkaufen auch.“



Es liegt in erster Linie an Ihrer Einstellung. Die Einstellung spiegelt sich in der Denkweise und im Verhalten wider. Stimmt also die Einstellung nicht werden Ihre Mitarbeiter nicht in Ihrem Sinne denken und handeln. Deshalb ist es so wichtig genau dort bei Ihren Vertriebsmitarbeitern anzusetzen: An der Einstellung. Denn wenn sich die Einstellung nicht ändert, ändert sich garnichts. Gerne unterstütze ich Sie dabei, die Motivation im Vertrieb und damit in Ihrem Unternehmen zu erhöhen.



Mehr über mich









Warum Motivation im Vertrieb?




Leistungssteigerung

Mit mehr Motivation ist jeder Mensch leistungsbereiter und hat ein höheres Energie-Level.








Leichtere Mitarbeiterführung

Wenn die Motivation im Vertrieb stimmt, sind auch die Mitarbeiter leichter zu führen.








Selbstbewusstere Mitarbeiter

Motivation pusht die Mitarbeiter zu mehr Selbstbewusstsein und einer höheren Selbstsicherheit.










Umsatzsteigerung

Motivation hilft den Mitarbeitern, einfacher Neukunden zu gewinnen und schneller Umsatz bei Bestandskunden zu generieren.








Entspannte Mitarbeiter

Wer motiviert an die Arbeit geht, bewältigt diese auch wesentlich souveräner und entspannter.








Besserer Kundenumgang

Mit gesteigerter Motivation wirken Mitarbeiter professioneller auf Kunden und Partner.















MBH


Weiterbildung mit Robert Dilts


Bucher KG


Weiterbildung mit Michael Grinder


Weiterbildung mit Robert Dilts


Maeier KG VIM


Meier KG 2


MBW


ABI Sicherheitssysteme GmbH


Meier KG


Heuchelberg Winzer


LOBA
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Motivierende Trainings



Der Motiviertere sucht Lösungen für „Probleme“, der weniger Motivierte sucht „Probleme“ statt Lösungen. Der Motivierte überlegt sich, wo er selbst etwas verbessern kann, was er verändern kann, der weniger Motivierte überlegt sich: „Wer ist schuld, wer müsste sich verbessern?“

Deshalb ist es so wichtig, an der Einstellung Ihrer Vertriebsmitarbeiter zu schrauben. Wenn sich die Einstellung nicht ändert, ändert sich nichts.

Gerne unterstütze ich Sie dabei, die Motivation im Vertrieb in Ihrem Unternehmen zu erhöhen.



Jetzt Workshop sichern







Erfolg in Zahlen




0+
Teilnehmer ingesamt




0%
Positives Feedback




0
Selbstdurchgeführte Trainingstage




0
Jahre selbstständiger Unternehmer
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Podcasts
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Live Termine
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YouTube
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Social Media



Facebook

Twitter

Xing

Instagram

YouTube
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